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CONOCE LA CAPACIDAD
DE CUMPLIMIENTO DE
TUS PROVEEDORES

Con el Supplier Report evaluamos y calificamos la
capacidad de cumplimiento de tu proveedor para que
puedas gestionar una relacion comercial a largo plazo.

Revisa los factores
Mas determinantes
de los proveedores

como experiencia
y fiabilidad,

para identificar

su capacidad de
comportamiento,
respecto a clientes
anteriores.

La evaluacién y calificacién de cada uno de los proveedores se basara en los

puntos obtenidos en los siguientes criterios:

« TIEMPO DE ACTIVIDAD: se eva-
ldan factores como la trayectoria
del proveedor.

« REFERENCIAS: |a relacion que tie-
nen con otros proveedores, clientes y
organismos financieros.

* FINANCIERO: patrimonio financiero.
« CAPACIDAD OPERATIVA: alcance
geografico, ubicacion, tipos de so-
cios, equipamiento y medicién de la
capacidad.

o CALIDAD: calidad del producto,
precio, homogeneidad y garantia.

« GESTION COMERCIAL: los pun-
tos fuertes en relacién con la com-
petencia, la atencién al cliente, las
politicas de precios, los descuentos,
entre otros.

« CONFORMIDAD: la conducta de la
empresa frente a los érganos estata-
les y municipales.
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Coface identifica
los posibles
riesgos a la

hora establecer
relaciones

CON NuUevos
proveedoresy

A través de nuestro informe estandar (con puntajes
incluidos) o mediante una evaluacion especifica, de
supervisa la base acuerdo a los estandares, formatos, parametros y

de datos como necesidades de su empresa.

prevencion.
PLAZO DE PRODUCCION
ENTREGA DE
INFORMACION COFACE PROVEEDOR IDIOMAS COBERTURA
. |
Por correo En un plazo de 10 dias Entrega toda la Los reportes pueden ser Cobertura Nacional e
electrénico, en PDF. laborables, el resultado se  informacién en digital hechos en inglés, Internacional
« AL PROVEEDOR: entrega al proveedor y al hasta 10 dias habiles, espafol o portugués de
Carta de calificacion cliente. En funcién de las después de realizar el acuerdo a las
« AL CLIENTE: necesidades del cliente, pago y enviar las bases  necesidades del cliente.
(Informe, rating y carta  las calificaciones se formularios y
de calificacién) envian a medida que se requisitos.

publican.
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Garantiza la calidad
y el éxito de nuevos
proveedores

con los niveles de
recomendacion por

VENTAJAS PRINCIPALES

Coface.

Permite a los ejecutivos de
compras determinar el
riesgo que asumiran al iniciar
negocios con un  nuevo
proveedor o continuar con sus
proveedores actuales.

Reduce el tiempo
necesario para las entrevistas
y las visitas rutinarias a los
proveedores.

Le permite localizar a los
mejores proveedores y
desarrollar una relacién estable
a largo plazo con ellos.

Ofrece transparencia en la
gestiéon de los proveedores y
permite conocer las mejores
condiciones que existen en el
mercado.

Otorga acceso a informacién
exclusiva de una aseguradora
de crédito multinacional, con
una base de datos de mas de
130 millones de empresas, con
informacién que a menudo no
estd disponible en el mercado.

Informes a medida, segun las
necesidades de su empresa,
gue pueden incluir analisis de
riesgo reputacional, riesgo
operacional, antifraude,
métricas ESG, entre otros.

Los informes son elaborados
por un equipo de especialistas
de mercado, quienes
monitorean constantemente
nuestra base de datos de
manera preventiva. Se puede
solicitar una reevaluacién
dentro de un mes de la
emisién del informe.

Deje de perder el tiempo gestionando manualmente los riesgos y el
cumplimiento de sus proveedores.

SOLICITE NUESTRO SUPPLIER REPORT
AHORA MISMO.

Gestione sus relaciones comerciales a largo plazo con mayor eficiencia y
tranquilidad.

iContactanos y aprende mas!
www.coface.com





